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Prés de chez uvous,
les meilleurs produits
et 70 recettes pour

e

les sublimer! Z

Monte-escalier, éléva-
teur vertical, ascenseur
domestique, plusieurs
solutions existent pour
rendre un lieu de vie,
un batiment accessible
a tous. Avec des adap-
tations sur mesure et
selon ses besoins.

epuis pris dune vingtaine

d'années, Mickael Lindner
s'est pris de passion pour le do-
maine de l'accessibilité afin de
donner aux gens des possibilités
de micux se déplacer, notamment
chez cux. 1l est passé par un bu-
reau d'études et une division « ac-
cessibilité « dans une entreprise
allemande, avant de créer son en-
treprise « Alsace accessibilité »
en juin 2010, A ses débuts, son
temps se répartissait entre 'instal-
lation et les conseils aux architec-
tes.

Depuis dix ans dong, le gérant
d'Alsace accessibilité commercia-
lise des fautevils monte-escalier,
des élévateurs pour personne 3
mobilité réduite, des solutions
pour la mise en conformité des
éablissements recevant du pu
blic (ERP) en répondant aux be-
soins des communes, des collecti-
vités, des entreprises... « Je suis
parti de mon expérience dans une
entreprise allemande. Aujour-
d'hui, les installations se font en
Alsace, dans les Vosges, dans le
Doubs. Globalement & deux heu-
res autour de Fessenheim », expli-
que Mickael Lindner, pour qui la
question du service aprisvente
esttrés importante. « C'est duma-
tériel utile. »

les mémes sous-traitants
depuis 10 ans

Son argument est « la localisa-
tion proche des gens » et son am-
bition de maintenir « 3 taille hu
maine » son entreprise devenue

A travers son entreprise, Mickael Lindner étudie toutes les solutions pour le maintien i]lomkne, Photo L'Alunl::annc DOPPLER

familiale (son épouse I'a rejoint)
« Je travaille avec les mémes sous-
traitants depuis 10 ans », se félici-
te le gérant qui liste son activité
les cing premidres années : étude
sur plan, chiffrage, fabrication,
installation. Mais depuis cing
ans, 60 % de son activité se fait en
«BtoB » (activité commerciale
entre deux entreprises) avee l'im-
port de matéricl suédois, Nami
Lift, dont il a lexclusivité pour la
France. « Les Suédois sont trés en
avance dans ce domaine. Cette
entreprise, également familiale,
Propose un ascenseur avec une
vis sans fin et permet de monter

IEESATIETR Accessibilité

Aider les gens a mieux se déplacer
chez eux
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de 0 a 13 metres de hauteur, soit
I'équivalent de 5 étages. Cet €léva-
teur vertical s'adapte sur l'exis-
tant. C'est une solution pour res-
ter chez soi. » Compter 15000 €
TTC posé pour un ascenseur d'un
éage, auxquels il faut ajouter des
travaux de préparation. « Aujour-
dhui j'ai de jeunes couples qui
sont intéressés. Lascenseur don-
ne aussi un aspect modeme par
exemple dans un loft. Et il facilite
le passage de meubles, d'une
poussette, des courses.. tout en
donnant une plus-value  la mai-
son », souligne Mickael Lindner.

A la recherche de solutions
clé en mains

Pour les monte-escalier, en ter-
mes de budget, selon le gérant, en
10 ans les prix ont baissé, le maté-
riel a évolué avee aujourd'hui une
possibilité d'implantation dés
60 cm de large et pour tous types
descalier, du droit au colimacon
« Aujourdhui les gens recher
chent des solutions clé en
mains », assure le professionnel
soulignant au passage que «le
monte-escalier se fixe dans Pesca-
lier » ¢t non dans le mur comme
on pourrait le¢ croire. Choix des

finitions de Fassise, des accou
doirs - qui intégrent les manettes
de commande -, permettent une
personnalisation A ses gofits ou
selon son budget. Aujourd’hui les
prix de départs se situent &
3000 €. « Parfois il arrive aussi
qu'un ergothérapeute intervien-
ne pour cibler le produit, explique
le gérant. Et le poids n'est pas un
frein en soi. Selon la marque, la
capacité de charge peut aller jus-
qu'a 190 kg »

« Il n'existe pas de fabricant
francais de sidges, indique Mi-
ckael Lindner. Tls sont fabriqués
en Allemagne, aux Pays-Bas, en

Angleterre. A la base c'est une
création anglaise. Par contreilya
cing fabricants francais pour les
€lévateurs verticaux. »

I Améliorer les produits sur
le marché francais

Si Alsace accessibilité a fait le
choix de faire confiance 3 une
entreprise suédoise, c'est aussi
parce que son gérant se rend six
fois par an en Sudde pour 'amé
lioration des produits sur le mar-
ché francais. Une manitre aussi
de répondre & une demande de
produit non standard puisque la
majorité des 60 ascenseurs ven-
dus a lannée sont fabriqués sur
mesure. « Lélévateur vertical &
courroies est tout électrique et
trés économe en énergie. Un sys-
teme de descente pour se libérer
permet de ne pas rester enfermé.
On peut toujours sortir », sourit
celui qui préconise un entretien
une & deux fois par an, contre une
visite toutes les 6 semaines pour
un ascenseur traditionnel

Rester chez soi quand la mala-
die survient ou aprés un accident
de la route est un constat ¢n aug-
mentation pour Mickael Lindner.
« Nous étudions toutes les solu-
tions pour le maintien & domicile.
En Alsace, les gens sont prits &
investir pour rester chez eux. lls
aiment le travail bien fait. Ils sont
attachés A leur maison. » Quant
au gérant, il est trds attaché & sa
région et privilégie le travail avec
des artisans locaux

Carine DOPPLER

SE RENSEIGNER Alsace acces
sibilité, 1, rue de 'Europe & Fes-
senheim. 06 86 95 21 70.
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